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การส่งออกไทยช่วงท่ีเหลือของปี 2568 มีแนวโน้มชะลอลง ต่อเน่ืองถึงปี 2569 
จากความเส่ียงที่มีมากขึ้น โดยเฉพาะภาษีทรัมป์
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ปี 2567
มูลค่า : 300,740 
(เกิน 3 แสนล้าน$ คร้ังแรกใน
ประวัติศาสตร์)

ขยายตัว : +5.5%

(%)

ภาษีทรัมป์ยังอยู่
อาจส่งผลกระทบมากข้ึน

ฐานสูง + Front Load 
ลดลง

แนวโน้มสง่ออกไทยชว่งทีเ่หลือของปี 2568 และปี 2569 และความเสี่ยงส าคัญ

ค่าเงินบาทผันผวนสูง

ความขัดแย้งระหว่างประเทศ
โดยเฉพาะการค้าชายแดนกับกัมพูชา
ท่ีหดตัวต่อเน่ือง รวมถึงภูมิภาคอ่ืนๆ 
ท่ียังไม่จบลงไม่เร็ววัน อาทิ รัสเซีย-
ยูเครน ตะวันออกกลาง

ปี 2568 (10 เดือนแรกของปี)
มูลค่า : 282,982 

ขยายตัว : +13.0%
EXIM BANK คาดการณ์ทั้งปี : >10%
(คาดการณ์ช่วงต้นปี : +3%)

*หมายเหตุ : 
คาดการณ์ของหน่วยงานอ่ืนชว่งต้นปี 2568
ก.พาณิชย์ : +2% ถึง +3% (ณ มี.ค. 68)

สศช. : +3.5% (ณ ก.พ. 68)

ธปท. : +2.7% (ณ ม.ค. 68)

สศค. : +4.4% (ณ ม.ค. 68)
**หมายเหตุ : 
คาดการณ์ปี 2569 ของหน่วยงานอ่ืนลา่สุด
ก.พาณิชย์ : -3.1% ถึง +1.1% (ณ ธ.ค. 68)

สศช. : -0.3% (ณ พ.ย. 68)

ธปท. : -1.0% (ณ ต.ค. 68)

สศค. : -1.5% (ณ ต.ค. 68)

ปี 2569

0% ถึง +2%



โครงสร้างผู้ส่งออก SMEs เผชิญปัญหาเรื้อรัง “จ านวนไม่เพ่ิม” และ “มีบทบาทน้อย”

L

โครงสร้างผู้ส่งออก SMEs เทียบกับ L

อินเดีย 45.8%

แคนาดา 41.9%

อินโดนีเซีย 15.7%

สัดส่วนมูลค่าส่งออก
ของ SMEs ในประเทศอื่น

SMEs

มิติจ านวน มิติมูลค่าส่งออก

27,007 ราย

76.2%

23.8%

9.6%

90.4%

10.4 ลลบ.

“มากแต่น้อย”

“น้อยแต่มาก”

“ผู้ส่งออก SMEs มีจ านวนมาก แต่มีสัดส่วนไม่ถึง 10% 

ของมูลค่าส่งออกรวม”

SMEs ยังมีบทบาทต่อภาคส่งออกน้อยกว่าที่ควร

(ปี 2567)

กว่า 10 ปทีี่ผ่านมา จ านวนผู้ส่งออกไทยแทบไม่เปลี่ยนแปลง

26,932 27,197
27,753

28,711
29,400

29,882 29,919
28,411

27,354
26,303 26,455

27,007

(ราย) จ านวนผู้ส่งออกป ี2556-2567 (เฉพาะนิติบุคคล)

“ผู้ส่งออกเพ่ิมขึ้นเฉลี่ยปลีะ 0.1% ”

L

SMEs

รวม

(เฉพาะนิติบุคคล)

ท่ีมา : ค านวณโดยฝา่ยวิจัยธุรกิจ EXIM BANK

“ผู้ส่งออกรายใหม่อ่อนแอ โดยเฉพาะ SMEs 

(ขาดความรู้ ขาดคู่ค้า ขาดเงินทุน) ท าให้ไม่กี่ปกี็หยุดส่งออก

จ านวนผู้ส่งออกโดยรวมจึงไม่เพ่ิมข้ึน”
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“เฉลี่ยอยู่ที่ราว 27,000 รายมาโดยตลอด”

ท่ีมา : ค านวณโดยฝา่ยวิจัยธุรกิจ EXIM BANK จากแหล่งข้อมูลต่างๆ



L

SMEs

SMEs

L
(Q2)

10
ล้านล้านบาท

3.1 ลลบ.

6.9 ลลบ.

สินเชื่อธุรกิจแบ่งตาม Size มูลค่าสินเชื่อธุรกิจเทียบกับมูลค่า GDP

31%

69%

ล้านล้านบาท

ท่ีมา : ค านวณโดยฝ่ายวิจัยธุรกิจ EXIM BANK จากข้อมูลของ ธปท. และ สศช.

สินเชื่อธุรกิจกระจุกอยู่ที่รายใหญ่

ที่มา : ค านวณโดยฝ่ายวิจัยธุรกิจ EXIM BANK จากข้อมูลของ ธปท.

(ณ Q2/2568)

สินเช่ือ SMEs ลดลง เนื่องจากธนาคารพาณิชย์กังวล
ความเสี่ยงของ SMEs ที่มีแนวโน้มเพ่ิมขึ้น

“ผู้ประกอบการรายใหญ่มีเพียง 1% ของทั้งระบบ 

แต่ครองสัดส่วนสินเชื่อถึงเกือบ 70% ของสินเชื่อธุรกิจรวม”

ผู้ประกอบการรายใหญ่ครองสัดส่วนสินเช่ือเกือบ 70% ส่วน SMEs มีสัดส่วน 30% 
และมีแนวโน้มลดลง เนื่องจากธนาคารพาณิชย์กังวลความเสี่ยงของ SMEs

หมายเหตุ : สินเชื่อ L ค านวณจากยอดคงค้างสินเชื่อไม่รวม Interbank หักอุปโภคบริโภค หักยอดคงค้างสินเชื่อ SMEs
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(f)
GDP โตเฉลี่ย
ราว 2.1% ต่อปี

สินเช่ือธุรกิจโต
เฉลี่ยราว 0.3% 

ต่อปี

(f = Forecast)

หมายเหตุ : เทียบกับสินเชื่อทั้งระบบที่ระดับ 18 ล้านล้านบาท ณ ตุลาคม 2568 



บทบาท EXIM BANK ในการปิด Gaps ให้ผู้ส่งออก SMEs  ไทย

SME 
Export Grooming

ยกระดับ
ผู้ประกอบการไทยสู่สากล

Advocacy & 
Sustainability
สร้างการรับรู้ 

(Top of Mind) และ
การเติบโตอย่างยั่งยืน

Market
Expansion
เปิดโลก 

เปิดโอกาสไทย 
(เน้นเจาะตลาดใหม่) 

Revamp
Digital Systems
พัฒนาเทคโนโลยีดิจิทัล
และนวัตกรรมรองรับ
การขยายธุรกิจ

Teamwork Spirits
สร้าง EXIM One Team 
Culture พร้อมยกระดับ
ศักยภาพบุคลากร

S M A R T

ลงทุนเพ่ืออนาคตเพ่ิมสภาพคล่องแก้หนี้กระตุ้นการส่งออก

ขับเคลื่อนการด าเนินงานตามแนวทางของภาครัฐผ่านยุทธศาสตร์ S-M-A-R-T 

การส่งออกชะลอตัว

วิสัยทัศน์ “สถาบันการเงินชัน้น าที่เชือ่มโอกาสด้านการค้าและการลงทุนตามบริบทโลกอย่างย่ังยืน”
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Pain 
Points: 

SMEs มีปญัหาโครงสร้าง จ านวน SME-X ไม่โต กฎกติการเปน็อุปสรรคทางการค้า



5EXIM BANK พร้อมสนับสนุนผู้ส่งออกไทยสู่ตลาดโลกในทุกสถานการณ์

Export Co-pilot
EXIM BANK จะท าหน้าที่ Export Co-pilot คู่คิดและพันธมิตรทางธุรกิจ
น าพาผู้ส่งออกไทยไปปักธงในตลาดใหม่

เป็นเครื่องยนต์
ขับเคล่ือนภาคส่งออก

เป็น GPS และเกราะป้องกัน 

เป็น Autopilot 
ตอบโจทยค์รบวงจร

เป็นนักบินมากประสบการณ์
เชี่ยวชาญหลายมิติ

SME-X & 
Ecosystem

New Buyers,
New Frontier Markets

Product Bundling
(W/C, Insurance & FX),

Financing by Export Order

OKRs & 
10 Teams



ลงทุนเพ่ืออนาคตเพ่ิมสภาพคล่องแก้ไขหนี้

EXIM BANK ตอบสนองนโยบายรัฐ 
พร้อม ขับเคล่ือนธุรกิจไทยสู่ตลาดโลก ผ่านแนวทางหลัก :

เป้าหมาย: 
รักษาการจ้างงานและ

เสริมสภาพคล่องในระบบ

เป้าหมาย:
สร้างการเติบโตอย่างยั่งยืน
สอดรับกับกฎกติกาสากล

เป้าหมาย: 
ช่วย SME-X ขยายธุรกิจ
สู่ตลาดใหม่ได้อย่างมั่นใจ

• จับคู่ธุรกิจและขยายลูกค้า
ผ่านเครือข่าย (FTI, TCC, 

TNSC, DITP, BOI, OSMEP)

• ให้บริการป้องกันความ
เสี่ยงควบคู่เงินทุน (Product 

Bundling) 

• หา Buyers ใหม่ เจาะตลาด
ใหม่ (วิเคราะห์ความเส่ียง Buyers)

กระตุ้น
การส่งออก

เป้าหมาย:
ช่วยเหลือผู้ส่งออกให้
กลับมาด าเนินธุรกิจได้

• จัด Portfolio 
Optimization คงคุณภาพ
พอร์ตแม้ขยายจ านวนราย SMEs เพ่ิม

 

• แก้หนี้แบบ Pro-active 
ดูแลลูกหนี้ที่มปัีญหาแต่มศัีกยภาพใน
การฟื้ นฟูกิจการ ผ่านการเติมสภาพ
คล่อง

• สนับสนุนสินเชื่อเพ่ือ
ส่งเสริมการจ้างงาน (สปส.) 
อย่างต่อเนื่อง

• สนับสนุนเงินทุนแก่กลุ่ม 
Underserved (Policy 

Portfolio)

• เยียวยาและฟื้ นฟู ผปก. ท่ี
ได้รับผลกระทบจากสถานการณ์
ต่าง ๆ เช่น อุทกภัย ชายแดน ภาษีฯ

• ให้สินเชื่อ     พร้อม   
ลดดอกเบ้ีย 0.25% ปีแรก 

• ร่วมกับ BOI น าเสนอ 
Product Package เพ่ือ
ยกระดับการผลิตสู่เทคโนโลยีข้ันสูง 

• เข้าเป็นสมาชิก Thailand 
Climate Business 
Network และสมัครเป็น 
DEI ของ GCF
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จัดทัพใหม่ (ทีมพิเศษ)
•  Cross-functional (Corporate + SMEs + Insurance) 
  

• เสริมทักษะ Cross-selling/Bundling แก่พนักงาน>
EXIM BANK มุ่งเป้าหมาย Top of Mind เป็นที่หนึ่งในใจผู้ส่งออก
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